
Prendre une longueur d’avance
• Elargir votre zone de chalandise

• Générer du trafic en magasin

• Répondre à un besoin clients

• Réduire les intermédiaires (Deliveroo, Uber, ebay…)

Un site au service de vos clients
• Permettre la commande 24h/24 et 7j/7

• Proposer plus de choix pour acheter dans votre
point de vente : le site et sa version mobile

Spécial COVID
• Fluidifier son trafic en point de vente pour accueillir

plus de clients avec le Click&Collect

• Offrir une alternative à vos clients qui ne souhaitent
pas la proximité avec d’autres clients

.
QUELQUES CHIFFRES

88% des internautes 
achètent en ligne*

29 % des commerces 
physiques ont également 
une boutique en ligne **

40 % enregistrent une 
augmentation de leur chiffre 

d'affaires en magasin 
physique**


